Guia
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Sin perder dinero
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Introducecion

;Sabias que muchos propietarios en
Valencia pierden miles de euros al
vender su vivienda por no conocer las
claves del mercado actual?

El mercado inmobiliario estd cambiando
y la diferencia entre vender bien o mal
puede significar perder hasta un 10%

del valor real de tu propiedad.

En esta guia encontraras 5 claves
rapidas que te ayudaran a vender tu
casa mas rapido, facil y al mejor precio
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Clavel
Precio correcto

- Un precio demasiado alto hace que tu
casa se quede meses en el mercado

- Un precio demasiado bajo hace que
pierdas dinero

Realiza una valoracion profesional para
conocer el precio real de tu vivienda en
el mercado actual
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Clave 2

Buena impresion

Las fotos y presentacion profesional
marcan la diferencia

- Fotos de mala calidad = menos visitas

- Una propiedad bien presentada = mas
interés y mejores ofertas

Piensa que el 90% de los compradores
ven tu vivienda por primera vez en
internet.
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Clave 3

Documentacion

Si vas a realizar la venta sin ayuda
profesional, asegurate de tener lista la
documentaciéon obligatoria
- Nota simple
- Certificado energético

- Recibos de IBI

- Certificado comunidad
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Clave 4

Buen momento

El mercado inmobiliario cambia en
cuestion de meses

- Vender en el momento adecuado puede
marcar la diferencia de miles de euros

- Estar informado es la clave
No decidas sin datos, analiza como esta

el mercado en tu zona o déjalo en manos
de un profesional
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Clave s

Promocion

Un anuncio basico en un portal no es
suficiente para sacar la mayor
rentabilidad

- Necesitas visibilidad en varios canales

- Cuanta mas exposicion, mas posibles

compradores y mejor precio final

Un plan de marketing inmobiliario
multiplica las oportunidades de venta
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CHECRKLIST

Tengo una valoracion real

He preparado fotos y video
profesionales

La documentacion esta lista

Conozco el momento del
mercado

Mi propiedad tiene un plan
de promocion
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